Masurarea performantelor fortei de vanzare si sistemul de evaluare
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Stabilirea obiectivelor si tintelor fortei de vanzare





Dezvoltarea planului de vanzare





Setarea standardelor de performanta





Masurarea performantelor fortei de vanzare fata de standarde





Sunt standardele indeplinite?
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Determinarea deviatiilor de la standarde





Implementarea actiunilor de corectare





Sunt standardele indeplinite?





Actionati din nou!
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Sunt standardele indeplinite?





Alocarea resurselor si eforturilor fortei de vanzare in implementarea planului de vanzari





Control





Planificare





Evaluare








