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 ‘BUTOANE ROSII’
Mai jos aveti o lista de potentiale nevoi ale unui client – datorita carora acesta poate sa cumpere.
	Nevoi generale (‘butoanele rosii”, pentru care clientul cumpara)

	1. Pentru a face (mai multi) bani.

2. Pentru a economisi bani.

3. Pentru a castiga timp.

4. Pentru a evita un efort suplimentar (‚de lene’).

5. Pentru confort (suplimentar).

6. Pentru curăţenie.

7. Pentru a-şi îmbunătăţi sănătatea. 

8. Pentru a scăpa de durere.

9. Pentru ca sa fie mai popular / mai cunoscut.

10. Pentru a atrage sexul opus.

11. Pentru a câştiga respect (intr-o comunitate).

12. Pentru a-şi conserva bunurile.

13. Pentru a fi mai fericit.

14. Pentru a-şi satisface curiozitatea.

15. Pentru a-şi proteja familia.

16. Pentru a fi la modă.

17. Pentru a-şi satisface apetitul (foamea, ‚pofta’)

18. Pentru a rivaliza cu alţii (sau ‚spre a le face altora in ciuda’)

19. Pentru a detine lucruri / obiecte frumoase.

20. Pentru a evita criticile.

21. Pentru a profita de oportunităţile ivite.

22. Pentru a fi unic.

23. Pentru a evita problemele (curente, sau ulterioare).

24. Pentru a-şi proteja reputaţia.

25. Pentru a avea siguranţă.

26. Pentru ca sa fie admirat.

27. Pentru ca sa fie (mai) puternic. (in cadrul unei comunitati)

28. Pentru ca sa invete ceva.

29. Pentru ca sa faca un bine (cuiva).

30. Pentru ca sa ‚dea’ bine (in ochii cuiva, sau in cadrul comunitatii).

31. Pentru ca sa faca rau cuiva (unui dusman).

32. Pentru ca asa ii cere constiinta / religia / normele comportamentale al societatii.

33. Pentru a-si face sotia / copilul / membrul familiei / un prieten fericit.

34. Pentru a incerca ‚ceva nou’.
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